DIREITO. Profissionais se unem para expandir servigos juridicos em diversas capitais brasileiras

Encontro reiine advogados em
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Criada ha dois anos, em
novembro de 2009, a Ali-
anga Brasileira de Advoca-
cia Empresarial (Albrae)
encerrou ontem, em Ma-
ceid, o seu primeiro en-
contro trimestral de 2012.
Com 22 escritorios associ-
ados em todo o Pais, a en-
tidade discutiu métodos
de organizagdo interna e
estratégias de atuacio,
com objetivo de manter a
padronizacio no atendi-
mento e consolidar uma
nova maneira de praticar
a advocacia no Brasil.

Presidente da Albrae,
Cid Marconi disse que o
trabalho articulado entre
os escritdrios jd existentes
no Pais é uma tendéncia.
Foi no Cear4, seu Estado
natal, que ele viu a opor-
tunidade de ampliar seus
negdcios, sem necessaria-
mente investir em estrutu-

ra e pessoal.

“Percebi que cada vez
mais escritdrios de advo-
cacia do Sul estavam mon-
tando filiais em Fortaleza.
Estava ficando dificil com-
petir sem aumentar a ca-
pacidade de atendimento.
Foi quando tive a ideia de

‘montar uma rede de par-

ceiros no Pais. Para isso,
visitei todos os Estados du-
rante um ano inteiro”.

Cid Marconi disse que a
Albrae hoje conta com
300 advogados em todas
as regides brasileiras,
atendendo uma clientela
de cerca de 1.500 empre-
sas.

“Procurei escritérios de
médio porte, aqueles que
se o cliente ligar vai falar
diretamente com o gestor.
Nio nos interessa os gi-
gantes, onde é rara a rela-
¢do préxima entre o pro-
prietario e a clientela.
Também procuramos ad-
vogados empreendedores,

com vontade de inovar”,
afirmou o presidente da
entidade, que tenta se di-
ferenciar no mercado pela
diversidade de dreas que
atua e pela cobertura naci-
onal que promove.

“Oferecemos aos clien-
tes um acompanhamento
juridico nacional. As em-
presas que tém causas em
mais de um Estado nao
precisam se preocupar em
contratar mais de um es-
critério”, explicou Marco-
ni, falando ainda da expe-
riéncia acumulada.

“A Albrae, com esta ga-
ma de parceiros, vivenci-
ando realidades regionais

 uma clientela dec ;
- de 1500 empresasde
_pequenc e médio porte

diferentes, consegue atuar
em todo tipo de processo.
Desde o direito civil, em-
presarial e previdencidrio,
até o direito portudrio, de
propriedade intelectual e
minerario”, acrescentou

N

de integra a BGI, uma ins-
titui¢fio internacional cria-
da hd 15 anos, que con-
grega escritdrios de advo-
cacia em 27 paises.

“Além de aprimorar o
padrio de atendimento,
os advogados associados
tém a oportunidade de
discutir teses, comparti-
lhar cépias de processos
rapidamente, comprar em
conjunto, o que contribui
para a qualidade do servi-
co prestado. Nosso siste-
ma de acompanhamento
processual, por exemplo,
foi adquirido pelo grupo,
barateando o investimen-
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to”, explicou Cid Marcon

Representante de Al
goas na Albrae, o advog
do Fldvio Moura esté |
18 anos no mercado co
escritorio em Maceid. “C
mo Maceié é uma cida
pequena, s3o poucos esc
térios que consegue
manter mais de cinco a
vogados. Com a Albra
veio a oportunidade de s
grande e ter que aument
a estrutura de trabalh
Entio, além de expandi
clientela, estamos diver
ficando a drea de aten
mento, j4 que agora tem
sécios em todo Pais”, af
mou Moura. @



